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• Global markets looking for first‐step exchange. NSX seen as a unique solution.

• NSX listed some of the largest tech companies in Australia of 2014. 

• Listing size ranged from $500k to $165m

• Focus has been on marketing our unique listing service since Oct 2013 following 
completion of 18 month infrastructure phase

• Shift to marketing listing services and away from our 2013 successful focus on gaining 
new brokers and nominated advisers 

• First online broker live Jan 2014. OpenMarkets now NSX’s no.4 broker by trade volume 

• NSX gaining increasing market recognition, listing volume and market share

• 8 listings  + 2 applications + very solid pipeline – strongest listing year since 2008

NSX’s unique service is gaining international recognition

2014 Highlights – Accelerating Growth



• NSX now averaging 1+ listings per month

• Strongest pipeline in NSX history

*  2014 Year to Date data (20 Nov 2014) incl. live applications

** ASX + NSX + SIM VSE Listing data  

2014 Highlights – Rapid Increase in listing H2



NSX Website – First to add company financials



Quick NSX Stats 2014

107 $1.2b 129m
Securities 
Listed

Market 
Capitalisation

Total Shares 
Traded 2014

$187m 25 34
Capital Raised

2014
Brokers Advisers

As at 10 Nov 2014



2013/14 FY Results

• Total Revenue $1.087m (down 7.4%)

• Exchanges revenue $1.010m (down 5.2%)

• Interest revenue $75.9k (down 23.1%)

• Total expenses $3.178m (up 1.3%)

• Operating Loss $2.091m (up 6.6% from $1.962m )

• EPS ‐2.04c (‐1.97c FY13)

• No dividend declared

92%

8%

Revenue Breakdown

Exchanges Interest



2013/14 FY Results
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Outlook Very Positive

• NSX value proposition resonating with potential clients

• Improved Global (especially Asian) demand for NSX services

• Costs expected to be flat barring unforeseen events

• HotCopper inclusion & HMRC recognition evidence of NSX’s growing 

awareness

• 2H 2014 listing volume positive



Questions


